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Ars bene diciendi

Ethos (perswazja przez)
Pathos (perswazja przez)
Logos (perswazja przez)

Genus deliberativum
Genus demonstrativum
Genus iudicale
Decorum

Mówca
Mowa
Audytorium (implikowane)
Kairos
Captatio benevolentiae

Exordium
Narratio
Argumentatio
Refutatio
Peroratio

Wprowadzenie

Przedstawiamy kompendium współczesnych
interpretacji klasycznych terminów retoryki opisowej.



Zostało ono przygotowane przez zespoły studentów
specjalizacji medialnej na kierunku filologia polska
Uniwersytetu Warszawskiego.

Projekt ma charakter poglądowy i może zawierać skróty myślowe lub
nieścisłości.

Ars bene diciendi

Retoryka wielu kojarzy się jedynie ze sztuką wystąpień, gdyż takie są jej antyczne korzenie. Gdy
współcześnie słyszymy, że ktoś w przestrzeni publicznej posługuje się retoryką, to zazwyczaj nie
kojarzy się to nam z niczym dobrym. A jak postrzegał ją Kwintylian?

Kwintylian rozważał problem wyboru najlepszej definicji retoryki, biorąc pod uwagę te, które
odziedziczył po swoich poprzednikach. Zastanawiał się, czy retoryka jest nauką, cnotą, sztuką,
zdolnością, talentem czy jeszcze czymś innym (Kształcenie mówcy, Ks. II, rozdz. 15, 34-35). Sam
określił ją jako:

BENE DICENDI SCIENTIA
wiedza o tym, jak mówić dobrze



M. Korolko, Sztuka retoryki. Przewodnik encyklopedyczny, Wydawnictwo Wiedza Powszechna, 1998.
Ars bene diciendi

W historii retoryki przyjęła się definicja ars bene dicendi, w tłumaczeniu Mieczysława Brożka:

ARS BENE DICENDI
Retoryka jest sztuką przemawiania

zgodnego z zasadami uczciwości.
(Kwintylian, Kształcenie mówcy, Ks. II, rozdz. 17, 37)

Marek Fabiusz Kwintylian (Marcus Fabius Quintilianus),
ur. ok. 35 r., zm. ok. 96/97; rzymski profesor retoryki,
pedagog, adwokat; autor 12-tomowego podręcznika

retoryki Kształcenie mówcy.
Ars bene diciendi



W czasach antycznych przymiotnik bene, czyli dobry, miał kilka konotacji: -
moralną
- estetyczną
- pragmatyczną.

Dobra wymowa osadzona jest na obowiązkach moralnych mówcy. Kwintylian podkreślał
nierozerwalny związek między:

vir bonus dicendi peritus a ars bene dicendi
człowiekiem uczciwym, doświadczonym mówcą sztuką dobrego mówienia

Rozważając więc kategorie etyczne wymowy, zawsze kierujemy się do źródła przekazu, czyli
samego mówcy i jego hierarchii wartości.

Więcej na ten temat znajdziesz w tekście Michała Czerenkiewicza.





Ars bene diciendi

Zobacz
wydanie Kształcenie

mówcy Kwintyliana
z 1928 roku!



To zdjęcie przedstawia XVI-wieczne paryskie wydanie Kształcenia mówcy. Jego rękopis został znaleziony ponad 100 lat wcześniej w szwajcarskim zakonie w Sankt Gallen.
Dzieło Kwintyliana ma swoje znaczące miejsce w kulturze Renesansu, a o tych związkach w polskiej literaturze tamtych czasu można przeczytać tutaj (s. 65).

Marcus Fabius Quintilianus, Institutionum oratoriarum libri 12. Eiusdem Declamationum liber, apud Seb. Gryphium, 1538.
Ars bene diciendi

Cnoty i wady wymowy w aspekcie moralnym:

Dobry przekaz, to taki, który:
- jest prawdziwy, zgodny z faktami,
- znamionuje działania w dobrej
wierze.



Posłuchaj przemówienia radiowego Stefana Starzyńskiego jako
przejawu moralnego imperatywu obrony stolicy przed okupacją

niemiecką we wrześniu 1939 roku.

Wadliwy
przekaz, to taki, który:
- celowo wprowadza odbiorców w
błąd,
- nakłania do działań szkodzących
innym ludziom i ich otoczeniu.

Ars bene diciendi

Cnoty i wady wymowy w aspekcie estetycznym:

Dobry przekaz, to taki, który:
- jest starannie przygotowany,

- jest harmonijny.

VENI, VIDI, VICI - tymi słowami Gajusz Juliusz Cezar przekazał (47
p.n.e.) senatowi wiadomość o swym zwycięstwie nad Farnakesem
II, królem Pontu, w bitwie pod Zelą.



Wadliwy przekaz, to taki, który:
- nie spełnia zasad kompozycji i

właściwego wysłowienia,
- jest niestarannie przedstawiony.

Ars bene diciendi

Cnoty i wady wymowy w aspekcie pragmatycznym:

Dobry przekaz, to
taki, który:
- uwzględnia
możliwości percepcyjne
odbiorców
- jest dostosowany do sytuacji,
w której ma oddziaływać.

Wadliwy przekaz, to taki, który: - jest
niezrozumiały dla odbiorców -

wprowadza odbiorców w błąd -
wywołuję nieuzasadnioną
śmieszność.

My naród! Oto słowa, od których chcę zacząć moje przemówienie.
Nikomu na tej sali nie muszę przypominać, skąd one pochodzą, nie
muszę też przypominać, że ja, elektryk z Gdańska, też mam prawo się
nimi posługiwać. Posłuchaj przemówienia Lecha Wałęsy w
Kongresie USA w 1989 roku.



Ars bene diciendi

ARS BENE DICIENDI

BENE
dobrze, czyli
poprawnie

BENE
dobrze, czyli

jasno,
jednoznacznie

BENE

dobrze, czyli
etycznie,
stosownie

Ars bene diciendi



“Na ulice miasta wprowadzone zostały oddziały Wojska Polskiego. W niezwykłej scenerii
wojskowych pojazdów przeżyliśmy wczoraj na ulicach miasta spokojny dzień. (…) Idzie teraz o to,
by ujawniła się inna siła, która jedynie może zapobiec dalszym, nierozważnym, opłakanych w
skutkach czynom. Tą siłą są wszyscy uczciwi obywatele, którzy podejmują pracę, odcinając się od
wszelkiego awanturnictwa. Wczoraj otrzymaliśmy wiele meldunków z zakładów, które kontynuują
normalną pracę. W niektórych robotnicy deklarują pozostanie na drugiej zmianie by nadrobić straty
produkcyjne. Inne zaś pragną pomóc w usuwaniu skutków wtorkowych zajść. Jest to jedyny
sposób, by odciąć się od mętów społecznych, złodziei i grabieżców, którzy w sytuacji zamętu i
niepokoju mogli realizować swe niskie zamiary. (…)"

Fragment przemówienia Stanisława Kociołka, ówczesnego wiceministra, do mieszkańców
Trójmiasta, w którym strajkujących robotników nazywa “mętami społecznymi, złodziejami i
grabieżcami” -  to przykład wymowy, w której pogwałcono retoryczną ideę dobra, mówienia, które
oparte jest na moralnych zobowiązaniach retora wobec audytorium. Te słowa wiązały się z krwawą
pacyfikacją protestów robotniczych w grudniu 1970.

Odciąć się od mętów społecznych - Grudzień 1970.
Ars bene diciendi

Przykładem dobrego przekazu jest



grafika Małgorzaty Czarnej. Protest -
choć masowy - trafia do młodych, do
studentów i ich angażuje. Autorka
grafiki, przy pomocy gry słownej,
przedstawia główne założenie protestu.
Do podobnych zabiegów odwołuje się
wiele innych twórczyń i twórców
transparentów, które były widoczne na
ulicach miast.

O literackim aspekcie protestów pisze
Przemysław Poznański.

Ars bene diciendi

Jakie reguły bene dicendi naruszają
podane przekazy?



Ars bene diciendi

Czy zgodne z bene diciendi jest pisanie tytułów pod algorytmy, tj. w nagłówku
umieszcza się maksymalnie wiele wpisywanych fraz, by strona była wyżej
pozycjonowana w wyszukiwarkach?



Z pragmatycznego punktu widzenia jest to użyteczne, bo trafia się na tę stronę, ale
czy tak sformułowany nagłówek zachęca (funkcja perswazyjna) do kliknięcia?









PATHOS
Zuzanna Sękowska
Karolina Koper
Katarzyna Zych
Olivier Sobota-Szamocki

Pathos to emocjonalny aspekt aktu retorycznego, jedna z trzech
funkcji retoryki. Istotą pathosu jest oddziaływanie na uczucia,



przeżywanie. Pathos łączy się z charakterem odbiorców
(publiczności), a nie samego retora.

Wiarygodność uzależnioną od
nastawienia słuchaczy osiąga się

wówczas, gdy mowa powoduje ich
wzruszenie. Inne przecież wydajemy
orzeczenia, gdy jesteśmy zasmuceni,

niż kiedy się cieszymy, inne –
nastawieni przyjaźnie niż

usposobieni wrogo.

Arystoteles, Retoryka, 1356a, tłum. H. Podbielski
Pathos wiąże się z uzyskiwaniem dostępu do wspomnianych już emocji oraz
głęboko zakorzenionych wierzeń odbiorców - tak, aby przyciągnąć ich do tematu
wystąpienia, zaangażować ich. Pathos sprawia, że publiczność ma poczucie
rzeczywistego uczestnictwa w sprawie prezentowanej przez retora. Równie często
pathos działa na zasadzie katalizatora, który motywuje publiczność do działania.

Pathos - wraz z etosem - tworzy pewną jakość perswazyjną. Dodatkowo - pathos
opiera się na przenikliwym rozpoznaniu nastawienia słuchaczy, tzn. na
umiejętności utożsamienia się z nimi. Dopiero później mówca może próbować



wzbudzać w odbiorcach określone emocje, a finalnie - wpływać na nich i
wykorzystywać do swoich celów. Analiza pathosu skupia się na jednym
podstawowym pytaniu:

Jakie elementy przekazu retorycznego są nastawione na wywołanie u
odbiorców określonego stanu emocjonalnego czy określonego
nastawienia?

Figury retoryczne - celowe i planowe budowanie pathosu

-konstrukcja jest odmienna od takiej, która jest zgodna ze zwyczajem językowym
-mogą się posługiwać wypowiedzią w sposób odmienny od wyznaczonego regułami.

Cel zastosowania figur retorycznych:
-prezentowanie idei
-akcentowanie treści oraz budowa linii
argumentacyjnej -wzbudzenie zainteresowania
odbiorcy
-podtrzymanie uwagi i podkreślenie konkretnych
treści w wypowiedzi
-wykreowanie i podtrzymanie stosownego nastroju
-budowanie bliskości i więzi emocjonalnej z
odbiorcą -wywieranie wpływu psychologicznego
na audytorium

Figury retoryczne

figury słów



*tropy
figury myśli
Narzędzie
ekonomicznego
przekazywania
informacji w obszarze językowo-
pojęciowym oraz psychologiczno
emocjonalnym

*niektórzy autorzy nie zaliczają
tropów do figur
*te same figury
zostają często
zaliczane do

odmiennych
kategorii

FIGURY SŁÓW
(gr. schemata lekseos, łac. figurae
verborum) -zasadzone na formie słownej:
"in verbis sunt" -powstałe w wyniku
przekroczenia zwykłych zasad składniowej
organizacji wypowiedzi
CEL:
-oddanie akcentu logicznego
-przykucie uwagi odbiorcy
-tworzenie skrótów myślowych
-ciekawy wymiar estetyczny
wypowiedzi Powstają przez:
-przyłączenie (peradiectionem) -
użycie ,,zbyt dużej" liczby słów
-odłączenie (per detractionem) -
użycie ,,zbyt małej" liczby słów
-figury porządku (per ordinem) - użycie
specjalnie ułożonych wyrazów

figury słów powstałe przez
przyłączenie: np. anafora, epifora,
synonimia, wyliczenie
figury słów powstałe przez odłączenie: np.
elipsa, asyndeton, zeugma
figury porządku: np. inwersja, izoklon

FIGURY MYŚLI:
(gr. schemata dianoias, łac. figurae
sententiarum) -zasadzone na sensie i umyśle:
,,in sensibus sunt", ,,ad mentem pertinent''



-konstrukcje semantyczne służące
ukształtowaniu procesu przekazywania
myśli w sposób efektowny -sposób
świadomego budowania wypowiedzi
Wyróżniamy:
-figury zwrotu do słuchaczy
-figury semantyczne, w których ustala się i
koryguje znaczenia
-figury emotywne (wywołujące emocje)
-figury dialektyczne

-figury kompozycyjne

figury zwrotu do słuchaczy: np. apostrofa, pyt.
retoryczne, licentia
figury semantyczne: np. antyteza, oksymoron,
pleonazm figury emotywne: np. wykrzyknienie,
aposjopeza figury dialektyczne: concessio, asteizm

figury kompozycyjne: dygresja, brachylogia, milczenie
TROPY:
(gr. tropos, łac. troppus)
-odbiegające od normy użycie jakiegoś wyrazu,
stanowiące odstępstwo od jego użycia
podstawowego i naturalnego (Kwintylian)

-,,zamiana słów'' (Cyceron)
CEL:
-dobitne i skuteczne formułowanie myśli
Tropy: np. alegoria, hiperbola, ironia, metafora,
litota

,,Trop jest to wyrażenie odstępujące od naturalnego znaczenia i użyte
przenośnie w innym znaczeniu dla uzyskania efektu ozdobności lub,
jak określa to większość uczonych, wyraz przeniesiony z miejsca, w
którym jest właściwy, tam, gdzie nie jest właściwy" - Kwintylian



Pathos osiągamy poprzez nagromadzenie elementów wywołujących u odbiorcy poruszenie, silne emocje.
Wszelkie środki językowe (np. apostrofa, wykrzyknienia, pytanie retoryczne czy powtórzenia) mogą być jego
przekaźnikiem.

Pathos w praktyce

Zadanie 1. Opisz wykorzystanie pathosu w podanych nagłówkach artykułów.

Pytania pomocnicze:
1) Jakie emocje wywołują

tytuły?
2) Do jakich wartości się

odwołują?
3) Jakie wykorzystują

Tytuły artykułów odwołują się do wartości
katolickich. Wspomniane są między innymi:

szacunek do zmarłych, święta Bożego Narodzenia,
słownictwo?

ochrona nienarodzonego życia. Posługują się ekspresywnym słownictwem - pojawiają wyrazy potoczne i
wulgaryzmy. Dominują w nich wykrzykniki. Nastawione są na wywołanie oburzenia i lęku. Autorzy
nagłówków, poprzez przywołanie głęboko zakorzenionych w tradycji wartości, utożsamiają się z
czytelnikami. Pokazują, że cenią to samo co oni i chcą tego bronić. Tytuły zwracają uwagę iangażują
emocjonalnie czytelników.

1) W jaki sposób Jarosław Kaczyński
utożsamia się z odbiorcą?

Zadanie 2. Uzasadnij, że w oświadczeniu Jarosława
Kaczyńskiego pojawia się pathos.



2) Czy wzbudza w
odbiorcy

określone
emocje?

Jarosław Kaczyński utożsamia się z odbiorcą poprzez ,,my'' inkluzywne. Wzbudza w nim
określone emocje za pomocą nawiązania do ważnych kwestii takich jak: trudna sytuacja

wywołana pandemią COVID-19, ludzkie życie, polskie prawo, tolerancja, wiara,
patriotyzm. Tym samym chce osiągnąć zamierzony cel, którym jest zaprzestanie protestów

w sprawie orzeczenia TK i obrona polskich kościołów.
Sprawdź swoją wiedzę!

Ćwiczenie 1. Opisz wykorzystanie pathosu w poniższych tweetach.



Ćwiczenie 2. Spróbuj wcielić się w rolę publicysty o
liberalnych poglądach gospodarczych. Ułóż krótki

tekst, który mógłby zostać opublikowany na
Twitterze, na temat podatku cukrowego.
Wykorzystaj dowolną figurę retoryczną, która
pomoże Ci osiągnąć pathos wypowiedzi.
więcej o figurach retorycznych....

Ćwiczenie 3. Wskaż które elementy tekstu nawiązują do pathosu. Zastanów się również, czy taką
samą treść można przekazać bez nacechowania emocjonalnego.



Zastanów się:
1) Czy stosowanie pathosu

jest etyczne?
2) Czy retoryka to

manipulacja?
Bibliografia:

1. Arystoteles, Retoryka, Warszawa 2004.
2. https://wpolityce.pl/szukaj?q=strajk+kobiet [dostęp: 24.01.2021 rok]. 3.
https://twitter.com/profgrodzki/status/1352560672211677185?s=21 [dostęp: 24.01.2021
rok]. 4. https://twitter.com/bartsienkiewicz/status/1352521835808743424?s=21 [dostęp:
24.01.2021 rok].
5. https://www.fakt.pl/wydarzenia/polska/krakow/tajemnicza-smierc-polaka-w-afryce
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https://youtube.com/watch?v=IZa4PFz4dPQ&feature=share [dostęp: 24.01.2021 rok].
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Pracownia przyro…



Przekonywać
1. «dowodząc słuszności,
prawdziwości czegoś, zmienić czyjś
stosunek do czegoś lub do kogoś»
2. «sprawić, że ktoś przezwyciężył w
sobie niechęć do kogoś lub do
czegoś»

Argumentować
«przytaczać argumenty» 





Depresja a ból.pdf



















Genus



deliberativum

Julia Gołota
Beata Górni
Karolina Helis
Iwona Sołoducha

Genus deliberativum, gr. symboleutikon genus, pl.
rodzaj doradczy

Deliberativum dotyczy współczesnych form aktywności obywateli, radzących wspólnie na



temat najlepszych sposobów realizacji dobra ogółu. Deliberacja to zwrócenie się ku
przyszłości, doradzanie lub odradzanie. Wspólne radzenie polega bowiem na
„argumentowaniu o”, nie chodzi o nakłonienie pozostałych uczestników do przyjęcia pewnej
rady, lecz raczej o wypracowywanie wspólnego stanowiska w procesie wspólnych rozważań
(w sensie genus deliberativum). Wspólne radzenie oraz wspólne ponoszenie konsekwencji
realizacji jakiejś rady zwiększa świadomość odpowiedzialności uczestników za propozycje
rozwiązań

Zastosowanie – w
oratorstwie
politycznym,
sejmowym,

parlamentarnym;
Gatunki – debaty,

poradniki
Cel – doradzać,

zachęcać (łac. suasio)
lub odradzać,
powstrzymać (łac.
dissuasio)



Płaszczyzna czasowa
– przyszłość
Odbiorca – rozstrzyga

i//lub decyduje
Relacja między
nadawcą a odbiorcą
Materiał - wybory

Rodzaj uzasadniający, zwany też doradczym lub
deliberatywnym obejmował wszystkie
wypowiedzi odnoszące się do czasu
przyszłego, które doradzają, zachęcają,
odradzają lub zniechęcają do jakiegoś
tematu, sprawy, problemu itp.

Używało się go debacie, w której rozważa
się rozmaite „za” i „przeciw”, aby
przekonać odbiorców do podjęcia
odpowiedniej decyzji. Przy wypowiedziach
doradzających w podręcznikach zalecano
stosowanie dowodzenia wartościującego,
przesyconego dylematami i antytezami
etycznymi, na przykład: dobro – zło,
bezpieczeństwo – niebezpieczeństwo,
konieczność – szkodliwość itp.

Rodzaj uzasadniający miał przede wszystkim zastosowanie
w polityce (np. w przemówieniach parlamentarnych), był też
używane w gatunkach prozatorskich i
wierszowanych literatury dydaktyczno
moralizującej, których głównym celem



było zachęcanie, odradzanie, przestroga, upominanie czy
wzywanie (np. w kazaniach).

Cel mowy: Jest używana, gdy głównym celem wypowiedzi jest zachęcanie, odradzanie,
przestroga, upominanie czy wzywanie do czegoś; Ma służyć dobru publicznemu, a nie
jedynie korzyściom danej jednostki. Pobudzenie słuchaczy do działania i wskazanie im
odpowiedniej (według mówcy) ścieżki.

„Do najważniejszych spraw, o których wszyscy radzą i które są przedmiotem publicznych
przemówień doradców, należy z grubsza biorąc pięć: dochody, wojna i pokój, obrona
kraju, eksport i import oraz prawodawstwo” (Arystoteles, Retoryka)
W deliberativum stosowano styl wysoki. Styl wysoki ze względu na największą siłę
oddziaływania odpowiedni był dla tematów doniosłych, a głównym celem jego stosowania
było emocjonalne oddziaływanie na odbiorców. Wyróżniało go nasycenie środkami
emocjonalnymi, zwłaszcza figurami retorycznymi i metaforami. Wypowiedź w nim
wygłoszona musiała być starannie dopracowana. Odpowiedni był w mowach o wielkiej
wadze, zachęcających do wzniosłych czynów

Styl wysoki w mowie:
-Wypowiedzenia o tematyce podniosłej, poruszającej doniosłe problemy.
-Przemówienia o wielkiej wadze.
-Oddziaływanie na słuchaczy za pomocą emocji.
-Występowanie licznych metafor czy też figur retorycznych.



Mowa w nim wygłoszona
powinna być bardzo
dopracowana.
Nadawca musi jednak bardzo
uważać, aby jego użycie nie
prowadziło do przerysowania, a
w efekcie niezbyt dobrego
odbioru ze strony słuchaczy.

Środki za pomocą których można uzyskać deliberatywny charakter wypowiedzi: -
dowodzenie wartościujące, przesycone różnorodnymi dylematami społecznymi i
antytezami (np. motyw walki dobra i zła);
- rozważanie plusów i minusów danego zagadnienia, ocena tego co korzystniejsze; -
środki perswazyjne, czyli używanie w mowie nacechowanych emocjonalnie wyrażeń,
barwnych przykładów itp., które mają na celu nakłonienie słuchaczy do wygłaszanej racji,;
- używanie stylu wysokiego w wypowiedzi;



- używanie argumentów o nacechowaniu subiektywnym i emocjonalnym; -
wykorzystywanie takich elementów jak metafory czy figur retorycznych (np. exempla –
przykłady);
- przekonywanie do własnych sądów za pomocą „subtelnego doradzania”, np.
przeciwnikowi, i zaznaczenie jakie do tej pory błędy popełnił.
- wskazanie lepszych rozwiązań danego problemu. Przez taki zabieg słuchacz
podświadomie zauważa błędy „przeciwnika” i zaczyna popierać poglądy mówcy, ponieważ
zwykle doradza się komuś, aby wybrał lepiej czy też aby nastała poprawa w jakiejś
sytuacji.;

Najważniejszym dla rodzaju deliberatywnego środkiem przekonywania są retoryczne
exempla: „Przykłady są […] stosowne dla mowy doradczej, bo przecież na podstawie faktów
z przeszłości wyrokujemy i wydajemy sądy o przyszłości” (Arystoteles, Retoryka)

Przykłady stylu deliberatywnego możemy znaleźć przede wszystkim w oratorstwie
parlamentarnym, a więc warto w tym celu zajrzeć chociażby do zapisów stenograficznych



dostępnych na stronie Sejmu czy Senatu Rzeczpospolitej Polskiej, które zawierają pełne
teksty przemówień polityków na posiedzeniach Wysokiej Izby.

Poseł Małgorzata
Kidawa-Błońska:

Jesteśmy w bardzo trudnym
czasie. Świat wokół nas

jest niebezpieczny. Mamy
pandemię, z którą musimy
sobie poradzić, z którą musi sobie
poradzić cały świat,
Europa. W takim momencie bardzo
dużo mówi się
takich górnolotnych słów jak
˝patriotyzm˝. A czy
patriotą jest ktoś, kto chce
pozbawić Polskę funduszy?
Czy patriotą jest ktoś, kto chce nas
wyprowadzić z
Unii Europejskiej? Czy patriotą jest ten, kto pozbawia
nas praworządności, a co więcej, chce, żebyśmy byli
osłabieni i nie mieli sojuszników?



W tym czasie bardzo ważne jest podjęcie decyzji,
czym naprawdę jest patriotyzm i co jest ważne dla
naszego kraju. (Oklaski) Nikt, kto mówi, że ważny jest
interes jego ugrupowania, i stawia go nad interesem
państwa, nie może o sobie mówić jako o patriocie.
Mam wrażenie, że jeżeli nie przyjmiemy wspólnie,
jako cały parlament, uchwały
przeciwko wetu - chodzi
o to, żebyśmy współpracowali z
Unią, żebyśmy byli
poważnym partnerem - to
pokażemy, że nie jesteśmy
nic warci, bo nie zależy nam na
bezpieczeństwie
naszego kraju.

Chciałam jeszcze powiedzieć, że
dla Europy Polska

to nie tylko PiS. To także inni
obywatele, którzy myślą
o wartościach demokratycznych, o
bezpieczeństwie, o
współpracy. Dlatego to bardzo ważne, abyśmy dzisiaj
wspólnie podjęli jedną uchwałę wspierającą
uczestnictwo Polski w Unii (Dzwonek), uczestnictwo w
całym tym procesie. Dziękuję. (Oklaski)

http://sejm.gov.pl/sejm9.nsf/wypowiedz.xsp?
posiedzenie=21&dzien=2&wyp=27&type=P&symbol=WYPOWIEDZ_POSLA&id=158

•  Antytezy – patriotyzm a pozbawienie Polski funduszy, patriotyzm a Polexit, patriotyzm a osłabienie
kraju, interes ugrupowania a interes państwa
•  rozważanie plusów i minusów danego zagadnienia, ocena tego co korzystniejsze – autorka mowy
uznaje za zdecydowanie bardziej opłacalne potępienie przez polski parlament veta budżetowego, w
przeciwnym razie stracimy sojuszników, zostaniemy osłabieni i nie będziemy traktowani jako poważny
partner w negocjacjach międzynarodowych
•      styl wysoki wypowiedzi
•  argumenty nacechowane subiektywnie i emocjonalnie - „Mam wrażenie…”, „Chciałam jeszcze
powiedzieć…”, „(…) pokażemy, że nie jesteśmy nic warci, bo nie zależy nam na bezpieczeństwie naszego
kraju”
•  zastosowanie figur retorycznych np. pytań - „A czy patriotą jest ktoś, kto chce pozbawić Polskę
funduszy? Czy patriotą jest ktoś, kto chce nas wyprowadzić z Unii Europejskiej? Czy patriotą jest ten, kto
pozbawia nas praworządności, a co więcej, chce, żebyśmy byli osłabieni i nie mieli sojuszników?” • 
exempla (przykłady) nadające obrazowość - pozbawienie Polski funduszy, Polexit, wartości



demokratyczne
•  przekonywanie do własnych sądów za pomocą „subtelnego doradzania” - „Dlatego to bardzo
ważne, abyśmy dzisiaj wspólnie podjęli jedną uchwałę wspierającą uczestnictwo Polski w Unii, uczestnictwo
w całym tym procesie.”
•  wytknięcie błędów przeciwnika – „Nikt, kto mówi, że ważny jest interes jego ugrupowania, i stawia go
nad interesem państwa, nie może o sobie mówić jako o patriocie.”
•  wskazanie lepszych rozwiązań danego problemu, a przez to subtelne przeciągnięcie odbiorcy na
swoją stronę  - „Mam wrażenie, że jeżeli nie przyjmiemy wspólnie, jako cały parlament, uchwały przeciwko
wetu (…) to pokażemy, że nie jesteśmy nic warci, bo nie zależy nam na bezpieczeństwie naszego kraju.

Poseł Janusz Korwin-Mikke:
Pani Marszałek! Wysoka Izbo! To jest strasznie
dużo tematów.
Po pierwsze, powstaje nowy gigant, do którego
trzeba będzie dopłacać tak samo jak do Centralnego
Portu Lotniczego, który być może nigdy nie powstanie.
To jest pierwsza sprawa.
Po drugie, tu Lewica mówi, że się tworzy miejsca
pracy. Gdyby zamiast hutnictwa zrobić dymarki, to
ilość miejsc pracy by wzrosła jeszcze bardziej. Celem
jest, żeby jak najmniej ludzi pracowało, a nie jak najwięcej
ludzi pracowało.
Wiem, że Lewica chce, by
wszyscy harowali jak przy Biełomorkanale…
(Poseł Beata Maciejewska: Jak najbardziej efektywnie, panie pośle, jak najbardziej
efektywnie.) Jeszcze raz: celem gospodarki jest zmniejszenie
ilości miejsc pracy, a nie zwiększenie ilości miejsc
pracy.
Po trzecie, to już nie ma co dyskutować, czy lepiej,
jak jest ciepło, czy lepiej, jak jest zimno. Lepiej, jak
jest ciepło, i globalne ocieplenie jest korzystne, a nie
niekorzystne. To jest wariactwo ludzi, elit, które postanowiły robić pieniądze na straszeniu ludzi, że jak
będzie ciepło, to będzie niedobrze. To jest to.
Po czwarte, dopłacanie do czegokolwiek jest bez
sensu. Jeżeli możemy budować elektrownie węglowe
czy przede wszystkim atomowe, o których mówił mój
poprzednik, ważne, które są tańsze, a nie widzimisię
polityków. Politycy mają się trzymać z daleka od
energetyki. Od tego są handełesy, od tego są przemysłowcy, którzy wiedzą, jak się buduje, i ten, kto
zbuduje lepszą i tańszą elektrownię, ten powinien
być hołubiony, noszony na rękach, ale nie dofinansowywany.
Powiedzcie tutaj Polakom, o ile drożej będziemy
płacili za energię elektryczną, dlatego że ona nie jest
z węgla czy nie jest z atomu, tylko jest z farm wiatrowych, oczywiście o ile one kiedykolwiek powstaną,
bo na pewno powstanie przedsiębiorstwo, które je
będzie robiło, i będą w nim pensje, premie itd., to jest
oczywiste. Natomiast ile będziemy do tego prądu
jeszcze dopłacać? To trzeba powiedzieć (Dzwonek), to



pierwsza rzecz. Polak powinien wiedzieć, ile to będzie
nas kosztowało. Dziękuję za uwagę.

http://orka2.sejm.gov.pl/StenoInter9.nsf/0/B495F755D49FF1BEC1258641000A7DAC/%24File/23_b_ksiazka.pdf
•  dowodzenie wartościujące, przesycone różnorodnymi dylematami
społecznymi i antytezami - tutaj powstawanie miejsc pracy a harowanie, ciepło a
zimno,
•  wyrażenia nacechowane emocjonalnie – „gigant”, „harowali”, „wariactwo”,
„widzimisię”,
•  używanie argumentów o nacechowaniu subiektywnym i emocjonalnym -
„To jest wariactwo ludzi, elit, które postanowiły robić pieniądze na straszeniu ludzi, że
jak będzie ciepło, to będzie niedobrze”
•      metafory  - „harowali jak przy Biełomorkanale”
•      zaznaczenie błędów przeciwnika - „Lewica chce, by wszyscy harowali” • 
subtelne doradzanie - „(…) celem gospodarki jest zmniejszenie ilości miejsc pracy, a
nie zwiększenie ilości miejsc pracy”, „Politycy mają się trzymać z daleka od
energetyki.”,  „Powiedzcie tutaj Polakom, o ile drożej będziemy płacili za energię
elektryczną (...)”, . „Polak powinien wiedzieć, ile to będzie nas kosztowało.” • 
wskazanie lepszych rozwiązań danego problemu - „Jeżeli możemy budować
elektrownie węglowe czy przede wszystkim atomowe(...), ważne, które są tańsze, a nie
widzimisię polityków. (...) Od tego są handełesy, od tego są przemysłowcy, którzy
wiedzą, jak się buduje, i ten, kto zbuduje lepszą i tańszą elektrownię, ten powinien być
hołubiony, noszony na rękach, ale nie dofinansowywany.”

Poseł Aleksandra Gajewska: Panie Marszałku!
Wysoka Izbo! Chciałabym zadać panu ministrowi
pytanie, za co państwo tak
nie lubią
warszawianek i
warszawiaków, ale pana
ministra
nie ma, więc pozwolę sobie
odpowiedzieć za
niego. Nie lubicie, ponieważ
warszawiacy i
warszawianki was nie
popierają, a prezes



Kaczyński powiedział jasno: proszę nas popierać
i nie przeszkadzać. I wszyscy ci, którzy się temu
sprzeciwiają, nie wypełniają tej prośby, płacą za
to wysoką cenę. Swoją niechęć do warszawianek
i warszawiaków pokazujecie w różny sposób:
fizycznie, pacyfikując strajki na ulicach stolicy, ale
też finansowo, zabierając warszawiakom szansę
na potrzebne dla ich rozwoju inwestycje.
Ostatnio pominęliście nas w funduszu inwestycji
lokalnych. Mam nadzieję, że zdajecie państwo
sobie sprawę z tego, że wy
nie pomijacie
samorządu, którego nie
lubicie, polityka, którego
nie lubicie, tylko pomijacie
mieszkańców
(Dzwonek), którzy czekają na
nowe placówki
medyczne, przedszkola,
żłobki i szkoły. I z racji
tego, że w tym budżecie też
nie pojawiają się
dobre dla Warszawy punkty
budżetowe,
złożyłam szereg poprawek –
od dofinansowania
Szpitali: Południowego, Praskiego i Wolskiego po
budowę żłobków, linii tramwajowych na
Tarchomin czy zakup niskoemisyjnych
autobusów. Macie państwo jeszcze szansę
zrobić coś dobrego dla mieszkańców Warszawy.
Chciałabym, żebyście oddali im pieniądze,
wsparli ich w potrzebnych im inwestycjach.
Niech nie będą ofiarami waszej politycznej
zemsty. Dziękuję. (Oklaski)
http://orka2.sejm.gov.pl/StenoInter9.nsf/0/7C99E8E8DA73A640C12586400002CED2/%24File/23_a_ksiazka.pdf
•      antytezy – wsparcie a zemsta
•      nacechowane emocjonalne wyrażenia - „lubią”, „zemsty”, „ofiarami” •  używanie
argumentów o nacechowaniu subiektywnym i emocjonalnym: „Chciałabym zadać panu
ministrowi pytanie, za co państwo tak nie lubią warszawianek i warszawiaków, ale pana



ministra nie ma, więc pozwolę sobie odpowiedzieć za niego.” •  barwne przykłady
oddziałujące na wyobraźnię odbiorcy – pacyfikowanie strajków, zabieranie szansy na
rozwój, oddanie pieniędzy warszawiakom
•      przekonywanie do własnych sądów za pomocą „subtelnego doradzania” - „Macie
państwo jeszcze szansę zrobić coś dobrego dla mieszkańców Warszawy. Chciałabym, żebyście
oddali im pieniądze, wsparli ich w potrzebnych im inwestycjach.” •  punktowanie błędów
przeciwników - „Swoją niechęć do warszawianek i warszawiaków pokazujecie w różny sposób:
fizycznie, pacyfikując strajki na ulicach stolicy, ale też finansowo, zabierając warszawiakom
szansę na potrzebne dla ich rozwoju inwestycje. Ostatnio pominęliście nas w funduszu inwestycji
lokalnych”
•  wskazanie lepszych rozwiązań danego problemu - „(...) złożyłam szereg poprawek - od
dofinansowania Szpitali: Południowego, Praskiego i Wolskiego po budowę żłobków, linii
tramwajowych na Tarchomin czy zakup niskoemisyjnych autobusów.”

Poseł Artur Łącki: Pani Marszałek! Wysoka Izbo! Parę
razy już zdziwiłem się na tej sali. Dzisiaj znowu się
zdziwiłem, bo muszę powiedzieć to samo,
co koledzy z Konfederacji. Nie mówcie o
żadnej pomocy, bo żadnej
pomocy przedsiębiorcom nie dajecie. Jest
to najwyżej
ułamek odszkodowania, które jesteście
winni wszystkim przedsiębiorcom za to, że
rozwaliliście ich biznesy, na które pracowali
po 20, 30 lat (Oklaski), za to, że niektórzy z
nich naprawdę nie mają teraz, przed
świętami, co do gara włożyć. Za to, że zrobiliście z tych
ludzi nędzarzy, a oni harowali po 12, 14, 16 godzin w
swoich małych firmach. Nie mówcie też o
tym, że w jakikolwiek sposób pomagacie,
bo od maca co miesiąc na tej sali
uchwalamy jakąś ustawę, jedną tarczę,
drugą, siódmą, dziesiątą i wszystkie to są
dziurawe durszlaki, które zawsze kogoś
pominą. A jeśli daje się wam dobre rady
dotyczące rozwiązań, które mogą objąć



wszystkich przedsiębiorców,
to z nich nie korzystacie. Jeszcze raz powiem: w Polsce

padają wszystkie branże, bez względu na to, jaki
(Dzwonek) mają numer, oprócz spożywczej, monopolowej
i aptek. Wszystkim tym branżom trzeba pomóc. Zwolnijcie
ludzi całkowicie z ZUS-u do marca 2021 r. To będzie
pierwsza prawdziwa pomoc. Zmieńcie sposób
przyznawania subwencji z PFR, żeby nie była zwrotna tylko
bezzwrotna. To będzie prawdziwa pomoc. Dziękuję
bardzo. (Oklaski)

http://orka2.sejm.gov.pl/StenoInter9.nsf/0/B495F755D49FF1BEC1258641000A7DAC/%24File/23_b_ksiazka.pdf

•  zastosowanie barwnych metafor, oddziałujących na wyobraźnię odbiorcy - „co do gara
włożyć”, „dziurawe durszlaki”
•  argumenty subiektywne i emocjonalne - „rozwaliliście ich biznesy”, „zrobiliście z tych ludzi
nędzarzy”,
•  tzw. „subtelne doradzanie” i wskazanie rozwiązania dla problemu, przez co
przeciągnięcie odbiorcy na swoją stronę  - „Wszystkim tym branżom trzeba pomóc. Zwolnijcie
ludzi całkowicie z ZUS-u do marca 2021 r. (…) Zmieńcie sposób przyznawania subwencji z PFR,
żeby nie była zwrotna tylko bezzwrotna”
•  figury retoryczne (powtórzenia) - „ (...) To będzie pierwsza prawdziwa pomoc. (...)To
będzie prawdziwa pomoc.”
•  wskazanie błędów przeciwnika -  „rozwaliliście ich biznesy”, „zrobiliście z tych ludzi
nędzarzy”, „A jeśli daje się wam dobre rady dotyczące rozwiązań, które mogą objąć wszystkich
przedsiębiorców, to z nich nie korzystacie.”

Podsumowanie:

- Retoryka starożytna formułuje pojęcie rodzaju deliberatywnego, odnoszonego nie
tylko do rad w życiu codziennym, lecz także do procesów radzenia w kontekście
politycznym.



- Szczególnie cenne dla rozumienia radzenia, doradzania i udzielania porad wydaje
się spójne ich ujęcie jako zagadnień z zakresu teorii perswazji.
- Nauka o retoryce identyfikuje środki przekonywania, które zwiększają skuteczność
procesu radzenia, takie jak użycie przykładów, rozumowanie oparte na szacowanym
prawdopodobieństwie czy wykorzystanie różnych wartości jako przesłanek do
argumentowania rady.

Zadaniem współczesnych badań retorycznych nad praktykami radzenia, doradzania i
udzielania porad jest m.in. zidentyfikowanie innych niż wyżej wymienione środków, które
są przydatne w przekonywaniu w formie radzenia, doradzania, odradzania. Materiału do
analiz nie zabraknie – wszak „niczego nie udziela się tak hojnie jak rad”.

Źródła:

1.http://han.buw.uw.edu.pl/han/libra/https/libra.ibuk.pl/book/2370

2.https://dspace.uni.lodz.pl/xmlui/bitstream/handle/11089/26034/Cele%20i%20rodzaje%20retoryczne%20.pdf?
sequence=1&isAllowed=y

3.https://jezykpolski.blogi.pl/wpis,retoryka-opisowa-rodzaje-.html



4.http://cejsh.icm.edu.pl/cejsh/element/bwmeta1.element.ojs-issn-1231-8515-year-2017-issue-1-
article-704/c/704-727.pdf

5.http://cejsh.icm.edu.pl/cejsh/element/bwmeta1.element.ojs-issn-1231-8515-year-2017-issue-1-
article-704/c/704-727.pdf

genus demonstrativum



Izdebska Natalia
Plichta Aleksandra
Roszkowska Julia
Solecki Kacper

KRÓTKA



POWTÓRKA

Retoryka według Arystotelesa:

Sztuka retoryczna nie jest- według Arystotelesa- tylko dodatkiem do filozofii, obszarem
zarezerwowanym dla wąskiej grupy mówców i osób przemawiających publicznie. Przeciwnie,
retoryka to wyjątkowa refleksja nad językiem i mową, która odznacza się jedyną w swoim rodzaju
uniwersalnością. Jak zauważa bowiem wielki filozof: retoryka jest to umiejętność metodycznego
odkrywania tego, co w odniesieniu do każdego przedmiotu może być przekonywujące. Takiego zadania
nie spełnia żadna inna nauka. Każda z nich może bowiem pouczać i przekonywać wyłącznie w zakresie
jej własnego przedmiotu. Tylko retoryka zdaje się być umiejętnością odkrywania w każdym- można
powiedzieć- przypadku tego, co przekonywujące.



TRZY RODZAJE RETORYCZNE



tria genera dicendi:

1. Rodzaj doradczy - łac. genus deliberativum
2. Rodzaj sądowy - łac. genus iudicale
3. Rodzaj popisowy - łac. genus demonstrativum

rodzaj
oceniający
obejmuje

wypowiedzi
dotyczące

czasu

teraźniejszego,
zawierające pochwałę albo naganę

osób, rzeczy, problemów, wartości itp.



genus demonstrativum



PODSTAWOWE INFORMACJE

cel argumentacji: pochwała lub nagana



ocena: wartości ponadczasowe lub aktualnie cenione

czas: teraźniejszy

oratorstwo: mowy okolicznościowe

CEL:



POCHWAŁA LUB NAGANA

Mowa okolicznościowa lub popisowa zajmuje się przede wszystkim pochwałą lub naganą.
Może ona obejmować przeróżne zagadnienia.

Z rzadka pojawiają się mowy, które zawierają wyłącznie naganę, najczęściej jest ona
połączona z pochwałą przeciwieństwa tego, co jest ganione.
Poszczególne punkty widzenia z reguły wyolbrzymia się i przyozdabia.

MOWA
POCHWALNA
A MOWA
GANIĄCA

GŁÓWNE ZAŁOŻENIA:



Mowa pochwalna stanowi powiększenie pięknych zamiarów czynów i słów oraz
przypisanie komuś przymiotów, których nie posiada.

Mowa naganna polega na pomniejszeniu rzeczy przynoszących zaszczyt i na
powiększeniu zasługujących na wzgardę.

Chwalić można każdą istotę, rzeczy nieożywione, zawody, sztuki, poszczególne zalety, także
pojęcia abstrakcyjne jak np. czas. Rzadko pojawiają się mowy, które zawierają wyłącznie
naganę; najczęściej jest ona połączona z pochwałą przeciwieństwa tego, co ganione.
Poszczególne punkty widzenia z reguły wyolbrzymia się i przyozdabia. Ten punkt, który jest
najistotniejszy w stosunku do przedmiotu mowy, jest opracowywany najwnikliwiej.


